
CERTIFICATION INTERNATIONALE

MANAGER SPECIALISTE 
EN ACHATS ET 
APPROVISIONNEMENTS

22 AU 26 JUILLET 2024 GOLDEN TULIP LE DIPLOMATE DE COTONOU, BENIN

www.bassentreprises.com



▼ 22 au 26 Juillet 2024

▼ Hôtel Golden Tulip le 

Diplomate

▼ 8h – 16h GMT
(Heure locale)

10h – 10h 30mn : Pause Petit 
déjeuner

13h – 14h 30mn : Pause déjeuner au 
restaurant

A partir de 16h : Collation et 
friandises de fin de journée  



La certification des formations Achats & Approvisionnements se fait par les Chambres

de Commerce et d’Industrie de France et notamment par La Chambre de Commerce

des Portes de Normandie située à Evreux qui a, en son sein, une école de formation

spécialisée en achats depuis plus de 30 ans (www.escci.fr) dans laquelle sont formés

des Acheteurs (Licence) et des Managers Achats et Supply Chain (Master 2).

La formation se fait sur 4,5 jours et le contrôle des connaissances sur une étude de cas

de 12 questions se fait en 3,5 heures. Le certificat est attribué aux candidats ayant

obtenu au minimum 10 réponses correctes.

Le stagiaire, lors du contrôle des connaissances, peut disposer de l’ensemble des

documents qui lui ont été fournis et les notes qu’il a pu prendre durant la formation.

La certification ne peut se faire en distanciel.

▼ LA CERTIFICATION DE
COMPETENCE EN ENTREPRISE



▼ FORMATEUR PRINCIPAL

Louis LANGUENOU
25 ans d’expériences en tant que Directeur des

achats de grandes entreprises internationales

en Italie, USA, République Tchèque et Inde.

15 ans en tant que Consultant en achats et

approvisionnements. Formateur en entreprises

européennes et

africaines et également en écoles

supérieures spécialisées en Master

Achats Supply Chain.

Accédité auprès de la CCI Normandie

▼KIT DE FORMATION 

Laptop Porte document

Tapis souris Clé USB

Coffret personnalisé Attestation et Certificat



▼VALEUR AJOUTEE POUR LA MOBILITE
PROFESSIONNELLE ET L’EMPLOI 

Pour l’individu

▪ Reconnaissance professionnelle

▪ Connaissances reconnues par son employeur

▪ Capitaliser son expérience

▪ Devenir acteur de son parcours professionnel

Pour l’entreprise

▪ Identifier et valoriser les compétences internes

▪ Evaluer objectivement les compétences acquises ou maîtrisées

▪ Améliorer la performance de l’organisation par une gestion

optimisée des compétences.



PROGRAMME



▼ JOUR 1

▪ Accueil et mot de
bienvenue de BASS
CONSULTING

▪ Session d’introduction
au séminaire et
identification des
attentes particulières
des participants

CLARIFICATIONS
CONCEPTUELLES ET
NOTIONS
COMPLÉMENTAIRES

LA FONCTION ACHATS 
▪ L’importance 

économique des achats 
▪ La place des achats 
▪ L’enjeu et l'intérêt 

stratégique des achats 
▪ Les achats et les 

approvisionnements 

POLITIQUE OBJECTIFS ET 
STRATEGIES 
▪ La politique entreprise 

et politique achats 
▪ Les objectifs 
▪ Les différentes 

stratégies achats 
▪ L’adaptation des 

stratégies aux contextes 

▼ JOUR 2 ▼ JOUR 3

LA CONNAISSANCE
DU BESOIN
▪ Typologie des

besoins
▪ La segmentation
▪ Les prévisions et

la planification
des besoins

▪ Les cahiers des
charges

▪ L'analyse ABC

LA CONNAISSANCE
DES MARCHES

LA PRESELECTION
FOURNISSEURS
▪ Le questionnaire

d’évaluation
▪ Le tableau de

présélection

L'APPEL D'OFFRE ET
LA CONSULTATION
▪ La provocation

des offres

LA SELECTION DU OU
DES FOURNISSEURS
▪ L'analyse de l'offre
▪ Les prix et les coûts
▪ Le choix de l'offre la

plus avantageuse
▪ Actualisation ou

révision des prix

LA NEGOCIATION
▪ La fixation des

objectifs
▪ La préparation de la

négociation
▪ L'entretien de

négociation

L'APPROCHE
JURIDIQUE
▪ Les différents

contrats
▪ La forme du contrat
▪ Le suivi du contrat
▪ L'exécution du

contrat
▪ Le règlement des

litiges

▼ JOUR 4

LES INCOTERMS
2020

PERFORMANCE
ACHATS
▪ Le tableau de

bord
▪ Les différents

indicateurs de la
fonction achats

PERFORMANCE
FOURNISSEURS
▪ L'indice de

retard moyen
▪ L'indice de

conformité
moyen

▪ Le taux de
service

▼ JOUR 5

L'OPTIMISATION DU 
PANEL 
FOURNISSEURS

L'ETHIQUE 

EVALUATIONS
FINALES POUR LA
CERTIFICATION

▪ Remise des
attestations de
participation &
clôture de la
session de
formation

▪ Photo de famille



▼QUELQUES PHOTOS DE NOS ANCIENNES 
ACTIVITES



▼QUELQUES PHOTOS DE NOS ANCIENNES 
ACTIVITES



▼ TARIF DE PARTICIPATION

▪ FRAIS DE FORMATION

▪ KIT COMPLET DE FORMATION                                

▪ UN LAPTOP NEUF *  

▪ UN DEJEUNER PAR JOUR AU RESTAURANT DE L’HÔTEL *

▪ 2 PAUSES-CAFE COMPLETES *

▪ SORTIES ET VISITES DE SITES TOURISTIQUES SI 

APPLICABLE *

▪ UN COFFRET DE LUXE PERSONNALISE * 

(PORTE CARTE DE VISITE AVEC VOTRE NOM GRAVE AU LASER, 

PORTE CLE EN CUIR AVEC VOTRE NOM GRAVE AU LASER & STYLO 

METTALIQUE AVEC VOTRE NOM GRAVE AU LASER)

▪ ATTESTATION DE FIN DE FORMATION AVEC CODE QR DE 

VERIFICATION

▪ CLE USB GRAVE AU LASER AVEC LA DOCUMENTATION 

DE LA FORMATION

* uniquement pour les participants en présentiel uniquement

1.500.000 F CFA

2,500 $ I 2,300 €

NOM DE L’ENTREPRISE

____________________________________________________________________________________________

PARTICIPANT.E.S

__________________________________________________________________________________________________________

 _______________________________    ________________________________    _____________________________________

__________________________________________________________________________________________________________

 _______________________________    ________________________________    _____________________________________

__________________________________________________________________________________________________________

 _______________________________    ________________________________    _____________________________________

__________________________________________________________________________________________________________

 _______________________________    ________________________________    _____________________________________

__________________________________________________________________________________________________________

 _______________________________    ________________________________    _____________________________________

PAIEMENT VALIDATION

______________________________________________________

____________________________________________________________________

__________________________________ ________________________________

 _____________________________________________________
___________________________

▼ FORMULAIRE D’INSCRIPTION

Merci de renvoyer ce formulaire renseigné à consulting@bassentreprises.com



▼ CEUX QUI ONT DÉJÀ FORMÉ LEUR PERSONNEL CHEZ NOUS
A DUBAÏ, ISTANBUL, PARIS, LOME, CHICAGO, CASABLANCA, COTONOU, ABIDJAN, DAKAR



Votre réservation 
Ecrivez juste à consulting@bassentreprises.com

ou discutez avec nous         au 

+228 92 09 09 02 ■ +228 99 09 09 02  ■ +971 05 06 15 28 62

Lomé (Togo) ■ Dubaï (United Arab Emirates)

■ www.bassentreprises.com

?
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