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0b RAISONGS DY PRENDRE PART

Vous travaillez dans une administration publique ?
Vous étes impliqués dans la chaine de gestion des dépenses, des approvisionnements ou des achats ? ?

Ce séminaire est fait pour vous!

Voici 5 raisonsincontournables c’y prenclre part:

£} Réduire concrétementles risques de firaude et de corruption
Identifier les zones a haut risque dans la chaine de la commande publique et mettre en place des filtres

dintégrité dés la planification.

[ sécuriserles décisions des SPM et des responsables financiers

Adopter des pratiques tragables, opposables et auditables, protégeant les décideurs face aux inspections,

audits et juridictions financiéres.

) Exploiterlelevier dudigital pour plus ce transparence
Maitriser les outils numériques de passation, de suivi et de contrdle pour limiter lintervention humaine et

les manipulations discrétionnaires.

3 Aligner lacommande publicue surles standards internationaux

Intégrer les exigences de transparence des bailleurs (BM, BAD, UE, AFD) et les meilleures pratiques de

gouvernance publique.

B Améliorerlacrédibilité etla performance de Padministration
Renforcer la confiance des opérateurs économigues, améliorer la concurrence et optimiser 'exécution

budgétaire.

QUIEST (SONT) LESFOMATEURS

AkibouBASSABIMOUSSE

Consultant - Formateur en Passation des Marchés Publics
financés par les bailleurs de fonds intervenant auprés de cadres

et organisations de 17 pays d’Afrique.

Chargé de Cours de Politiques et Directives des Institutions
Financiéres en matiére de passation de marchés publics pourle

compte des Masters Professionnels en Marchés Publics et PPP.




PROGRAMME DETAILLE DU SEMINAIRE

Accueil etmotde bienvenue de BASS CONSULTING
Session c’introduction au séminaire de formation:iclentification cles attentes particulieres ces participants,
cliscussions et valiclation clu planning du séminaire cle formation

GOUVERNANCE, INTEGRITEET CARTOGRAPHIEDES RISQUES
JOUR1 Y o "
- Principes d'intégrité et de transparence dans lacommande publique
- Typologie des fraudes et pratiques a risque (planification a exécution)
. Cartographie des risques d'intégrité dans le cycle de la commande publique
) . Responsabilités juridiques et financieres des acteurs
Etudes de cas : situations réelles de conflits d'intéréts et contournements

DIGITALISATIONDELA COMMANDE PUBLIQUE
. Panorama des outils digitaux en marchés publics
- Dématérialisation des procédures: avantages et limites
. E-soumission, e-évaluation et tragabilité des décisions
- Sécurisation des données, horodatage et archivage électronique
Cas pratiques : analyse de plateformes e-procurement africaines et internationale

JOUR2

FILTRES D’INTEGRITEET MECANISMES DEPREVENTION
- Notion de filtres d'intégrité : définition et portée opérationnelle
. Intégration des éléments de filtres d'intégrité dans les DAO et dossiers types
- Déclarations d'intéréts, clauses éthiques et engagements de probité
- Seéparation des fonctions et contrdle croisé SPM/ Finances
Atelier pratique : mise en place d'un dispositif anti-corruption simple et efficace

JOUR3

CONTROLEDEMATERIALISEET AUDIT NUMERIQUE
. Controéle interne digitalisé dans la commmande publique
. Exploitation des données pour le controle a priori et a posteriori
JOUR4 . Indicateurs d'alerte et tableaux de bord dintégrité
- Role des inspections, audits et juridictions financieres a I'ere numérique
Etudles de cas : détection d'anomalies via les outils digitaux

TRANSPARENCE,REDEVABILITEET GESTIONDES ALERTES
- Objectif : installer une culture durable d'intégrité
. Publication des informations et accés du public a la commande publique
. Gestion des plaintes, recours et dénonciations
- Protection des lanceurs d’alerte dans l'administration publique

. Sanctions, mesures correctives et plans d'amélioration continue

JOURS Atelier de synthése: feuille de route intégrite & digital pour I'administration
Quiz d'évaluation finale des acquis
Recommandations pour les administrations participantes
Cléture, remise d'attestations & réseautage
Evaluations finales clela formation
Remise cdes attestations & cloture dela session de formation
Photoce famille

QUELQUES IMAGES AVEC NOS PARTICIPA




TARIFICATION DU SEMINAIRE

(SANS HEBERGEMENT)

1.000.000 FcFa
2,000¢s

(AVEC HEBERGEMENT)

1.800.000 Fcra
3,500¢s

R & R R @ R & &

S

FRAIS DE FORMATION

HEBERGEMENT COMPLET (06 NUITEES)
PETIT-DEJEUNER (BUFFET)

UNE TABLETTE NUMERIQUE NEUVE

DEJEUNER PAR JOUR AU RESTAURANT DE L'HOTEL
PAUSE-CAFE FIN D'’APRES MIDI (EN SALLE)

KIT COMPLET DE FORMATION

UN COFFRET DE LUXE PERSONNALISE
ATTESTATION DE FORMATION AVEC QR SECURISE
DE VERIFICATION

CLE USB GRAVE AU LASERAVEC LA
DOCUMENTATION COMPLETE DU SEMINAIRE

Frais cle participation (prise en charge institutionnelle)

Montant a régler par l'administration, l'institution ou f'organisme employeur
du participant.

Envoyez votre mail / celui de votre administration + Le Titre de votre
1°" Responsable afin de recevoir une invitation

LE KIT COMPLET QUE VOUS ALLEZ RECE

@9

Conférencier avec calculatrice
& stylo

Tablette numérique avec clavier
& pochette*

Tapis Souris

Clé USB 3.0 en bois gravé au laser

e

Coffret (porte carte de visite, stylo de luxe et plarte cléen cmr)* Attestation / Certiﬁcat de f|n
avec votre nom complet gravé au laser



VOTRE FORMULAIRE DINSCRIPTION

NOM DE LA STRUCTURE

THEME CHOISI

PARTICIPANT.E.S

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail
VALIDATION
Cheéque l:l Nom.s & Prénom.s
Virement bancaire I:I Fonction

Faita e
Autre [ ]

Montant total HT

Signature & Cachet
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LES STRUCTURES QUINOUS ONT CHOIS
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MINISTERE
DU BUDGET

CABINET INTERNATIONAL DE FORMATION ET CONSEIL
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+22892 090902 |+22899 090902 | Lomé (Togo)
©

+97105 061528 62 | Dubai (United Arab Emirates)

consulting@bassentreprises.com

www.bassentreprises.com
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