VOTRE PARTENAIRE STRATEGIQUE POUR

VOTRE CARRIERE ET VOTRE ASCENSION PROFESSIONNELLE

CLAUSES
FINANCIERES ET
PAIEMENTS DANSLES

MARCHES PUBLICS

Mecanismes de revision des prix,
avances, penalites et gestion des
retards de paiement
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05 RAISONGS DY PRENDRE PART

Vous travaillez dans une administration publique ?

Vous étes impliqués dans la chaine de gestion des dépenses, des marchés ou des
achats??
Ce séminaire est fait pour vous!

Voici 5 raisons incontournables c’y prencire part:

£} sécuriserjuridiqquement et financierementles marchés publics
Maitriser les clauses financieres permet de réduire les contentieux, les litiges
contractuels et les rejets des organes de contréle (DNCMP, ARMP/ARCOP, Cour
des comptes).

] Anticiper et encadrerles variations cle prix

Comprendre et appliquer correctement les mécanismes de révision et
d’actualisation des prix pour éviter les surcolts non maitrisés et les blocages en
execution.

E) Optimiserlagestion des avances et garanties financiéres
Savoir quand, comment et a quelles conditions accorder une avance, tout en
sécurisant les intéréts de 'administration.

Récduire Pimpactbuclgétaire cles retarcdls ce paiement
ldentifier les causes internes des retards, maitriser les pénalités et intéréts
moratoires, et améliorer la crédibilité financiere de 'administration.

] Renforcerlacollaboration SPM -Finances — Ordonnateur
Aligner les pratiques des SPM et des responsables financiers autour d’'un langage
commun, conforme aux textes et orienté résultats.

QUIEST (SONT) LESFOMATEURS

AkibouBASSABIMOUSSE

Consultant - Formateur en Passation des Marchés Publics
financés par les bailleurs de fonds intervenant auprés de cadres

et organisations de 17 pays d’Afrique.

Chargé de Cours de Politiques et Directives des Institutions
Financiéres en matiére de passation de marchés publics pourle

compte des Masters Professionnels en Marchés Publics et PPP.




PROGRAMME DETAILLE DU SEMINAIRE

Accueil etmotcdebienvenue cdle BASS CONSULTING
Session c’introduction au séminaire de formation:iclentification cles attentes particulieres ces participants,
cliscussions et valiclation clu planning du séminaire cle formation

JOUR1

ARCHITECTUREDES CLAUSES FINANCIERES DANSLES MARCHES PUBLICS
. Role stratégique des clauses financieres dans un marché public
Typologie des clauses financiéres obligatoires et facultatives
Responsabilités respectives : SPM, DAF, ordonnateur, comptable public
Lien entre clauses financiéres, autorisation d'engagement et crédits budgétaires
- Erreurs fréquentes releveées par les organes de contrdle

MECANISMES DEREVISIONET D’ACTUALISATION DES PRIX
Différence entre prix ferme, prix révisable et prix actualisable
Conditions légales d'introduction d'une clause de révision des prix
Meéthodes de calcul de la révision des prix (indices, formules, périodicité)
Calcul de révision sur marchés de travaux, fournitures et services
Risques liés a une mauvaise rédaction ou application de la clause

JOUR2 L

AVANCES, ACOMPTESET GARANTIES FINANCIERES
. Avance de démarrage : conditions, plafonds, justification économique
. Différence entre avance, acompte et paiement partiel
JOUR3 . . ) . . . P
Garanties exigibles : caution d'avance, retenue de garantie, garantie de bonne exécution
. Montage financier sécurisé d'un marché
Analyse des abus et dérives constatés dans la gestion des avances

PENALITES, SANCTIONS FINANCIERESET GESTIONDES RETARDS
. Pénalités de retard: fondement juridique et méthodes de calcul
Cas de suspension, exonération ou plafonnement des pénalités
. Retards imputables a 'ladministration vs au titulaire
Gestion contractuelle des avenants liés aux délais et aux colts
Etudes de cas réels: arbitrage entre pénalités et continuité du service public

JOUR4

PAIEMENTS, DELAIS REGLEMENTAIRES ET PREVENTIONDES CONTENTIEUX

Circuit de paiement dans les marchés publics : points de blocage
Délais réglementaires de paiement et intéréts moratoires
Responsabilité financiere en cas de retard de paiement
Bonnes pratiques pour accélérer la liquidation et 'ordonnancement
. Synthese: check-list financiere SPM/ Finances avant signature et paiement
JOURS

Quiz d'évaluation finale des acquis
Recommandations pour les administrations participantes
Cléture, remise d'attestations & réseautage
Evaluations finales clela formation
Remise cdes attestations & cloture dela session de formation
Photoce famille

QUELQUES IMAGES AVEC NOS PARTICIPA




TARIFICATION DU SEMINAIRE

(SANS HEBERGEMENT)

1.000.000 FcFa
2,000¢s

FRAIS DE FORMATION

HEBERGEMENT COMPLET (06 NUITEES)
PETIT-DEJEUNER (BUFFET)

UNE TABLETTE NUMERIQUE NEUVE

DEJEUNER PAR JOUR AU RESTAURANT DE L'HOTEL
PAUSE-CAFE FIN D'’APRES MIDI (EN SALLE)

KIT COMPLET DE FORMATION

UN COFFRET DE LUXE PERSONNALISE

(AVEC HEBERGEMENT)
ATTESTATION DE FORMATION AVEC QR SECURISE
DE VERIFICATION

1.800.000 Fcka
3 500 CLE USB GRAVE AU LASER AVEC LA
’ $ DOCUMENTATION COMPLETE DU SEMINAIRE

R & R R @ R & &

S}

Frais cle participation (prise en charge institutionnelle)
Montant a régler par 'administration, linstitution ou 'organisme employeur du
participant.

Envoyez votre mail / celui de votre administration + Le Titre de votre 1°°
Responsable afin de recevoir une invitation

LE KIT COMPLET QUE VOUS ALLEZ RECE

=
bass
e ¥
(\‘ —
4
Conférencier avec calculatrice ) . , . ,
& stylo Tapis Souris Clé USB 3.0 en bois grave au laser

Tablette numérique avec clavier : . . )
g ette* Coffret (porte carte de visite, stylo de luxe et p'arte cléen cunr)* Attestation / Certlflcat de fln
pochette avec votre nom complet grave au laser



VOTRE FORMULAIRE DINSCRIPTION

NOM DE LA STRUCTURE

THEME CHOISI

PARTICIPANT.E.S

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail

Nom.s & Prénom.s

Fonction Tel E-mail
VALIDATION
Cheque [ | Nom.s & Prénom.s
Virement bancaire || Fonction
Faita e
Autre [ ]
Montant total HT Signature & Cachet

CONDITIONS GENERALES DE VENTES

Dispositions Générales
s présentes Conditions Géneé

rales de Vente (ci-apres les "CGV?) sappliquent a toutes les offre Vi de BASS CONSULTING relatives a des commandes passées auprés de BASS CONSULTING par tout client professionnel (ci-apres ‘le Client’). Le fait de
sercommande Implique fadhésion entidre et sans réserve du Clent aux présentes GGV, Toute condition contraire et notamment toute conditon généraleou partiou iere opposcc parle Client ne peut sauf acceptation formelle et éorite dle BASS CONSULTING,
prévaloir sur les présentes CGV et ce, quel que soit le moment o elle aura pu étre port: a connaissance. Le fait que BASS CONSULTING ne i o mme valant
~~v~f\~ ation & sen prévaloir ultérieurement, Le Client se porte fort du respect des présentes OGV par lensemble de ses salariés, préposés et sgent& Aformations etco

ells

suffisantsde la mr‘ de BASS CONSULTING, lul permettant de er de ladéquation de [Offre dl
BA% CONSUL stun organisme de formation enre e N°' TG-LOM B 1912 (cet enre agrément de IEtat). A ce titre, BASS CONSULTING asigner des conventions de formation.Les 58 délivrées tiennent lieu de
convention simp e formation.Une attestation de p naividuele est jointe & la facture sur demande cu Client et peut étre envoyée en version dlectronioue également.
Le Client détre par
BASS CONSULTING comme offres de frais de
BASS CONSULTING. ous dispositions a

ASS CONSULTING peut mentionner le nom du Client, son lo ctive de la nature de tations, objet du conty 2ré etpropositions a 'z a clientéle notamment sur s
nternet.entretiens avec des tiers, communications 4son el aux actionnalnes, ainsi quien cas e dispositions Igales, réglementaires ou comptables fexigeant.

Inscriptions - Annulations
Toute commande devra ar é gement ou lettre dinscription. Toute commande est soumise a lacceptation de BASS CONSULTING, qui intervient dans les trois (3) jours ouvrés de a rés CL,’)[ lon de la commande
BASS CONSULTING se rve le droit de refuser une inscription a une formation dans le cas ou le nombre maximum de participants mentionné sur la plaquette de la formation serait atteint. le participant se ors orienté vers une
programmée a une autre date,

cas dannulation, de report ou de modification dune c ande par le Client, celul- ol acquittera, a titre de dédommagement & BASS CONSULTING, une somme forfaitaire, oéterminée comme suit: 50 % du montant de la commande resteront acquis 8 BASS
O\ISJ T \NQ sllannul t\un le mpor‘t ou la modification e dans les 5 jours ouvrés oui pré Cdcnt le début de la formation; et 100 % sl lannulation, le report ou la modification est regue moins de 3 jours ouvrés avant la date prévue pour la formation, Une
T € er 3 jours ouvrés r 3 sera comme une annulation. En cas dabsence d‘uv ou plus fuv“‘ particl 0’7’7&‘ le premier jour dune prestation, la prestation commandée reste duc dans son
droit dannuler toute formation en
slon des communications, Indisponibliité des locaux de formn Jt\uh dufaitdun
ription sans pé

formations BASS CONSULTING ne sont pas de:

lon éauivalente

oblémes dapprovisionne! W"\t en supports de cours,de 1 S encasde E‘Oﬂﬂ\( GOTQ\HQWDC (1
ers, Coﬂd\twonﬁ nmtoov*o\ogwquc etoni sanitaires, etc) sans dédommagement. ni pénalité au Client. Le ”\ ient pourra choisir une autre date dans le calendr
BASS CONSULTING ne pourra & le Client ou dommages conséauents a lannulation dune formation ou a son report & une

contract

moyens de t“ans mis:
formations, ouannuler son in
talogue

cuments

Prix et conditions de paiement
ix des formations est celul en vigueur au moment de 16 lement du prix de la formation est a effectuer, & jours au moins avant 4 la formation, comptant, sans escompte a lordre de
BASS CONSULTING (BASS CONSULTING se réserve oltde refuser \’a venue d\m rJathcwr)ant sl manqucmf\nt du Dawcmr\nt avant sa !L mation). Les prix sont exprimés hors taxes.

nent: BASS CONSULTING établ t une facture définitive le dernier jour de la formation. Pour les clients ayant déja une convention /un acconrd / un partenariat ave
> facturation, sauf stipulations contraires précisées dans des conditions particulidres, De plus, a [égand de tout nouveau Client, ou en cas de défallance ou de retand dun Glient ca

> BASS CONSULTING, le paiement peut s'effectuer au moins dix (10) jours suvants
sture, BASS CONSULTING s

s étre ret Sous huitaine de leur envoi
Enoutre,en cas de défaut de paiemer w((ot;\ ou partiel, BASS CONSULTING conservera les acomptes éventuellement perqus, a titre d'indemnité minimum forfaitaire sans préjudice des dommages-inténéts complémentaires quel lamenr.Enfin,en cas
de doute sur la solvabilité du Client établi sur la base de données internes telles que retards de palement de factures antérieures, BASS CONSULTING se réserve le droit de résllier et/ou résoudre de plein droitimmédiatement par la seule émission dune lettre
recommandée avec avis de réception, toutes les commandes en cours, sans compensation.

Durée de validité
Ladurée de validité des offres figure sur les offres de formation, au-dela de cette limite loffre est cadugue et les prix peuvent étre révi sans conditions.

dour les offres comprenant une formation associée 3 une prestation complémentaire (examen de certification, coaching, accompagnement etce..), cette dernidre doit &tre ¢
Au-dela, est caduat et

BASS CONSULTING.

mmée par e client dans un délai dune année suivant la fin de la formation.

Droits de Propriété
restation de formation comprend la fourniture de la
etdesdroits de proprié

forme qu inte

etartistioue)
ous quelque

uteur (propriété littéraire
U partie de ces s formations ou dooument

e mt/‘"ﬁo auClient.au format mpw ou om o

ronique.BASS CONSULTING et/ou NStruct onservent lint
"eproduction, modification ou d ‘vulgation a des tiers de tou

Droit applicable - Attribution de mmp(‘tonc(‘

conditions

2 entre le Client et BASS CONSULTING a I'occasion de e;

tion du contrat, Stions

ort des Jurid




LES STRUCTURES QUINOUS ONT CHOIS
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COMMUNE DU GOLFE % -LOME - TOG3

MINISTERE
DU BUDGET

CABINET INTERNATIONAL DE FORMATION ET CONSEIL

)
+22892090902 |+22899 090902 | Lomé (Togo)
©

+97105 061528 62 | Dubai (United Arab Emirates)

consulting@bassentreprises.com

www.bassentreprises.com
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